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イズミ・大日本印刷・日本ユニシス  
国内初の CLO サービスを活用した新たなキャンペーン手法を試行 

―「ゆめタウン」と「ゆめマート」113店舗で 10/1 に開始 ― 
 

 
株式会社イズミと大日本印刷株式会社（DNP）と日本ユニシス株式会社は、カード会員に特典情報を
配信する CLO（Card Linked Offer）サービスを活用した新たなキャンペーン手法の試行として、イズミが
中国・四国・九州地域で展開する「ゆめタウン」と「ゆめマート」の 113 店舗で「ゆめタウンアプリ ら・ら・ら 
お得にチャレンジ！キャンペーン」を 10月 1日に開始します。 
本キャンペーンでは、クレジットカードや会員サービスと連携し特定店舗での購入を促進する一般的な

CLOサービスだけでなく、DNP と日本ユニシスの CLOサービスの特徴である、商品単位で特典を提供
するサービスも実現しています。 

 

【「ゆめタウンアプリ ら・ら・ら お得にチャレンジ！キャンペーン」の概要】 

期間： 2015年 10月 1日（木）～ 

対象者： イズミの「ゆめカード（クレジットカード）」と「ゆめか（電子マネー）」の会員 

キャンペーン参加方法： イズミが提供しているスマートフォン向けの「ゆめタウンアプリ」で事前にキャン
ペーンにエントリーし、店舗でキャンペーンの対象商品を「ゆめカード」または「ゆめか」を提示して購入

すると、自動的にキャンペーンに応募でき、抽選で景品が当たります。会員は応募状況や抽選結果な

どを「ゆめタウンアプリ」にて確認することができます。 

キャンペーン内容： メーカー企業の協力を得て、対象商品の購入に伴いさまざまな景品が当たるプレ

ゼントキャンペーンを実施します。また、W チャンスとして各メーカーキャンペーンの当選からもれた応

募者の中から抽選で、イズミ商品券 1000円分を 500名の方に差し上げます。 

参加企業：アサヒビール株式会社、株式会社明治、森永乳業株式会社ほか、全 6社 

 
【CLOサービスについて】 

本サービスは、メーカー企業などが生活者に向けてキャンペーンなどを展開する際に、決済データを活

用し、より効果的なキャンペーンを実施することが可能になるサービスです。クレジットカードに加え、プ

リペイドカードやデビットカード、さらには流通・小売業のポイントカードなど、さまざまな会員サービスと

連携することができます。会員は、カード発行企業などが提供する会員向けスマートフォン用アプリや

Webサイトにてサービス規約に同意・承諾することで、無料で本サービスを利用することができます。 

本ニュースリリースは、株式会社イズミ、大日本印刷株式会社、日本ユニシス株式会社の共同発表

です。重複して配信される場合がありますので、あらかじめご了承ください。 

News Release 



＜サービスの特徴＞ 
1. キャンペーンを実施する企業は、本サービスと提携する各種会員アプリやサイト（クレジットカード
会員サイトや流通・小売店の会員アプリなど）にキャンペーンを告知することができます。 

2. 各種会員アプリやサイトは本サービスと提携することで、各社のキャンペーン情報を自社のコンテ
ンツのように会員に配信することができ、アプリの活性化と同時に会員の来店や購入を促進でき

ます。 
3. 会員は、普段見ているアプリや Web サイトにキャンペーン情報が届くためキャンペーンを逃すこと
なく、事前にアプリやWeb上でのエントリーが可能です。商品を購入するだけでキャンペーンの応
募が完了するため、面倒な手続きが必要ありません。また、さまざまな特典やバラエティ豊かで楽

しいキャンペーンに応募ができます。 
4. 本サービスに参加する企業は応募状況などのキャンペーン効果を日次で確認することができるの
で、期間中に素早く適切な施策を実行できます。 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
＊DNP と日本ユニシスの CLOサービスについて（ウェブサイト URL） ： 

http://www.dnp.co.jp/cio/solution/detail/10104254_5309.html 
http://www.unisys.co.jp/solution/biz/settlement/index.html#a1  

 

【今後の取り組み】 

DNP と日本ユニシスは今回の試行によって本サービスによるマーケティング効果を評価し、2015 年度
中の事業化を目指します。事業化においては、食品・飲料・化粧品・日用品・文具・雑貨などの消費財

メーカー、金融機関やカード会社、流通・小売・サービス業の事業者へ本サービスを提供し、2016年度
に 15億円の売上を目指します。 
イズミは DNP と日本ユニシスの事業化に合わせ、本サービスとの継続的な提携を検討します。 
 

CLOのメーカーキャンペーン（例） 

http://www.dnp.co.jp/cio/solution/detail/10104254_5309.html
http://www.unisys.co.jp/solution/biz/settlement/index.html#a1


 
DNP はいま、「知とコミュニケーション」「食とヘルスケア」「環境とエネルギー」「暮らしとモビリティ」を成長領域と位置づけ、
「未来のあたりまえ」となる製品やサービス、仕組みを創り出す取り組みを推進しています。私たちの身近に常に存在し

てさまざまな課題を解決する「未来のあたりまえ」を実現していくには、DNPの独自技術を活かすだけでなく、強みを持っ
た企業との連携も重要です。 

DNP と日本ユニシスは 2012 年 8 月に資本・業務提携を行い、2014 年 7 月に同社と共同でクレジットカードを活用した
CLO サービスの事業企画を開始しました。2015 年 3 月にはプリペイドカードやポイントカードなどの決済にも連動した
CLO サービスのプラットフォームの共同開発を発表しています。 

両社は、企業・業界横断でマーケティングが行われるという企業変化を対象にした共同戦略「マーケティングプラットフォ

ーム」を推進中です。この重点領域として「次世代ペイメント」、「デジタル広告」、「デジタルコンテンツ」、「デジタルコマ

ース」にフォーカスしており、今回のサービスは「デジタルコマース」の取り組みを進めるものです。 
 

株式会社イズミ  本社:広島県広島市   社長:山西泰明 資本金:196億 1,385万円 

大日本印刷株式会社  本社:東京都新宿区   社長:北島義俊 資本金:1,144億円 

日本ユニシス株式会社 本社:東京都江東区   社長:黒川茂 資本金:54.8億円 

－以  上－ 

※記載の会社名および商品名は、各社の商標または登録商標です。 

 

※掲載のニュースリリース情報は、発表日現在のものです。その後予告なしに変更される場合がありますので、あらかじ

めご了承ください。 


